
撰文／王瑞芬

電動車熱潮席捲全球，2017年台灣電動汽機車新增掛牌量，較2016年暴增5倍以

上，對充電設備的需求也隨之而來。工研院新創成立的起而行綠能公司，創立僅1年

多，產品就獲得日、歐、中國大陸等知名車廠的認證合作，以專業電動汽機車充電

系統技術，創下一年就打平損益的佳績。

迎接電動車大商機
起而行綠能

綠能產業大躍進

起而行綠能公司總經理簡金品帶領團隊以其專業的電動汽機車充電系統技術，積極布局全球市場。
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因
應全球車輛電動化趨勢，政府透過「5+2產

業創新計畫」推動綠能產業發展，預定2040

年達成台灣車輛全面電動化，為電動車迎來無窮商

機。工研院IEK Consulting統計，2017年全球電動車

市場銷售量約266萬輛，今年可望達到317萬輛，成

長率達19%；電動機車更呈現高度成長，預估今年

全球銷售可達54.9萬輛，較去年成長超過6成，市

場快速爆發。

由工研院新創成立的起而行綠能公司，抓準

時代脈動，以提供電動車全方位充電方案為主要

業務，甫創業1年多，已開發了14項產品，其中8

項獲得國內大型車廠認可，裕隆、中華汽車、香

港特斯拉等都是主要客戶。目前台灣的電動汽車

充電樁，超過半數來自起而行綠能，海外足跡更

遍及東南亞、中國大陸、日本、紐、澳。能在短

短一年時間即交出如此漂亮成績單，除了強烈的

創業企圖心，紮實專業的基本功更是最佳後盾。

工研院如同少林寺　

10年磨一劍

畢業於台北科技大

學能源研究所的簡金品，

2004年以國防役身分進

入工研院時，就十分清楚

自己是為了創業而來練功

的。「工研院如同少林

寺，各方武林高手齊聚一

堂，是一個能真正鍛鍊功

夫的好地方，」簡金品

說，剛離開學校，光有創

業想法卻什麼也不會，正

好因國防役能心無旁鶩地

在這裡紮穩基礎、累積經

驗，還認識了一群志同道

合的朋友。

簡金品回憶，當年剛進工研院，電動車尚未興

起，他從噴射引擎燃油汽車開始，之後在全球綠能

環保趨勢下，國外開始發展節能減碳的電動車，工

研院的科專計畫也朝電動車充電系統發展。簡金品

成為計畫主持人，在研發的過程中，逐步確立以電

動車充電系統技術作為創業圓夢的規劃，也找到共

同創業的「五虎將」。

「創業最重要的是『人』，這群夥伴在一起

10幾年了，大家不僅工作上有共同努力的目標，

私下生活也都玩在一起，」被簡金品稱為「五虎

將」的起而行綠能核心團隊，都是與他在工研院

合作多年的同事，彼此氣味相投，願意為共同的

目標而努力。

團隊成員長期耕耘電動車系統開發，熟稔充電

系統與電動車之間的連結，因此在設計充電系統的

過程中，能充分與車廠對應溝通，設計出的產品必

然更加符合客戶需求。「我們曾參與制訂台灣電動

大到路邊停車格的充電樁，小至家用充電座，幾乎電動車想像得到的充電配備，起而行綠能都有，還附加刷

卡、線上支付等功能。
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汽機車充電標準規範，台灣第一支汽車充電樁就是

由我們團隊打造，這正是起而行綠能最大的優勢之

一，」簡金品表示。

研發設計與服務　與夥伴互利互惠

從規範制訂者到自己下場踢球，簡金品與團

隊充分發揮在電動車控制系統、能源與軟硬體專

長，「團隊人才濟濟，拿過工研院的傑出研究獎、

產業貢獻獎，個人也獲得『美國汽車工程師學會

（SAE）優秀青年工程師』殊榮，光專利就有24

個，」簡金品說。

口條分明、生性活潑的簡金品，認為自己在工

程師身分之外，骨子裡擁有天生業務人的基因，創業

後從研發人轉為企業經理人，角色轉換對他來說並不

費力，「做業務的邏輯要清楚才能說服人，而工研院

的背景不只講道理，還具備專業技術，自然多一份優

勢，」他笑稱，過去的研發生涯都是在為創業做準

備，對團隊而言，研而優則創反而更適得其所。

當公司初成立，積極尋找資金來源、合作夥

伴時，起而行綠能便展現不同於一般新創公司的自

信。簡金品認為，電動車前景看好，加上工研院背

景更是如虎添翼，公司成立前訂單就源源不絕，

「國內電源供應器業者有100、200家，都希望轉型

到電動車充電市場，合作意向書一發出去，隔天就

收到回覆願意投資。」

技術到位，商品化是門大學問，「我們開放平

台，尋找具品質、技術水準的製造廠代工，而研發

端與設計、售後服務等則自己包辦，取微笑曲線兩

端，與合作夥伴互利互惠。」簡金品表示，起而行

綠能研發電動車充電系統技術，獲得電源供應器廠

商僑威及立德的投資，彼此相互提攜，共創海外市

場的龐大商機。

重視品質安全　鎖定車廠客戶

舉凡電動汽、機車、油電混合車所需的充電

器，包括大型的超級快充、路邊停車格的充電樁，

跟車廠做生意，最重要的是品質安全，起而行綠能對產品安全檢測的要求高，迅速拉開與競爭對手的距離，獲得車廠青睞。
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起而行綠能股份有限公司

創辦人：簡金品

資本額：1億元

成立時間：2017年

主要產品：電動汽機車充電系統

起而行綠能專注於電動車充電控制模組解決方案，在工研院內已累積許多

業界應用實績，經營團隊和技術等面向布局均相當完整。工研院為新創公

司引進新創輔導平台，在財務規劃、業師輔導、募資活動和新創教育方

面，提供新創團隊專業諮詢和資源引薦。在該公司投入電動機車專用超級

充電站等下世代產品開發之際，工研院推薦起而行綠能參加「厚創新創意

實現平台（TITAN計畫）」徵選並獲選，補強商品化試量產資金和業師輔

導資源，規劃在2019年進行下一輪資金募集，以因應日後營運成長需求。

來自工研院的

創業養分

乃至家用充電座等，幾乎「電動車想像得到的充電

配備，起而行綠能都有」，充電樁也附加刷卡、線

上支付等功能，方便客戶打造各式創新商業模式。

此外，起而行綠能的產品可對應美國汽車

工程師學會、國際電工委員會（ I E C）、日本

CHAdeMO、中國大陸GB等4項國際主要標準，運

作溫度的範圍彈性大，可在攝氏-40∼70度間正常

使用。未來起而行綠能還將積極開發無線充電，以

及全功能的智慧聯網系統，為市場提供更全面的充

電解決方案。

公司草創第一年，起而行綠能鎖定車廠客戶為

首要目標，簡金品分析，有知名車廠掛保證，其他

市場的開拓才能水到渠成。但要跟車廠做生意，最

重要的是品質安全，其次是價格，最後才是技術，

起而行綠能對產品安全檢測的要求高，迅速拉開與

競爭對手的距離，加上團隊在電動車領域經驗豐

富，有能力排解各品牌電動車在充電時可能會發生

的疑難雜症，是獲得車廠青睞的主因。

拓展海外市場，許多台灣廠商都會擔心遭到仿

冒，簡金品倒是老神在在，「被山寨是免不了的，

唯一的解決辦法，就是不斷地往前走。」仿製需要

時間，仿製起而行綠能的產品，需要花更多的時

間。正如公司名稱「起而行綠能（eTreego）」，

不僅蘊含對工研院飲水思源的感念，也象徵團隊樂

觀積極，捲起袖子做事的工程師精神，相信成功之

路，會在他們邁開腳步後一路展開！
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